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Durch die 17-jährige Tätigkeit bei der
Standesbank der Ärzte und Apotheker ist Axel
Schrödter mit den Herausforderungen dieser
Berufsgruppen bestens vertraut.

Im Jahr 2015 hat er die Bank verlassen.
Seitdem hat er weit über 50 Kunden
geholfen, die Steuern und Ausgaben zu
senken.

Die Resultate: 
Viele zufriedene Kunden, die nun endlich von
den Möglichkeiten, Steuern zu sparen und
Ausgaben zu senken, Gebrauch machen.
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Damit auch Sie einen Einblick in die
Vorgehensweise erhalten, teilt Axel Schrödter
sein Wissen  in diesem handlichen Report.

In den letzten Jahren hat Axel Schrödter mit 
 vielen Ärzten und Apothekern gesprochen.
Ihre Probleme sind immer dieselben. Zu 95%
liegen die Ursachen, dass die Steuerlast  und
die Ausgaben hoch bleiben, darin, dass die
Ärzte und Apotheker keinen Berater haben,
der ihnen dabei hilft.
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Möglicherweise haben Sie
noch nie einen Berater
gehabt, der Ihnen nachhaltig
geholfen hat, die Wege
aufzuzeigen wie Sie Steuern
sparen und Ihre Ausgaben
senken können. 

Vielleicht haben Sie selbst
versucht zu diesen  Themen
weiterzukommen.  Aber es hat
Sie nicht zu dem gewünschten
Ergebnis geführt. 

Ich erzähle Ihnen nichts, was
ich nicht jeden Tag sehe. Und
ich behaupte nichts, was ich
nicht beweisen kann. Der
Report wird Ihnen genau
aufzeigen, wie auch Sie es
schaffen, Ausgaben zu senken
und Steuern zu sparen.

Nach der Lektüre dieses Re-
ports werden Sie genau
wissen, wie Steuern sparen
funktioniert, an welchen Stel-
len die Kosten gesenkt
werden können und Sie nie
wieder den Eindruck haben,
zu viele Steuern zu zahlen.

Vor 10 - 20 Jahren war es noch
wesentlich einfacher, die
Praxiseinnahmen oder den
Apothekenumsatz zu steigern,
und somit auch am Ende des
Jahres mehr Geld für die
private Verwendung zu
haben. Ebenfalls für die
Senkung der Steuern gab es
Möglichkeiten, die nahezu je-
dem bekannt waren. Selbst
die Beratung der Banken
hatte damals noch eine ganz
andere Qualität. Im Großen
und Ganzen lief alles zur
Zufriedenheit der Kunden und
Steuerzahler. 
Wenn Sie heute mit dieser
Erwartung zu Ihren Beratern
gehen, werden Sie vermutlich
enttäuscht. Das heißt, wenn
Sie langfristig ausreichend
Liquidität und Vermögen
haben möchten, müssen Sie
jetzt handeln. 
Mein Team und ich haben es
uns zur Aufgabe gemacht,
Ärzten und Apothekern dabei
zu helfen, 

DIE KOMPLETTE STRATEGIE, WIE SIE IHRE STEUERLAST
SENKEN UND IHRE LIQUIDITÄT ERHÖHEN

Erfahren Sie, wie Sie genau Ihre Ausgaben und Steuern senken können und langfristig
mehr Liquidität  haben.

Gratulation. Sie halten diesen Report in Ihren Händen. Das zeigt, dass auch Sie den
Eindruck haben, nur noch für den Staat und für Andere zu arbeiten. Wenn Sie diesen
Zustand ändern, schaffen Sie sich eine solide Basis, auf der Sie Ihr Vermögen und Ihre
Altersvorsorge aufbauen können.  Und dies aus ersparten Steuern.  

ZIELGRUPPE DES REPORTS
Steuern zu sparen und Ausga-
ben zu senken.  Dieser Report
richtet sich exklusiv an
niedergelassene Ärzte und
selbstständige Apotheker, die
einen überdurchschnittlichen 
 Gewinn erzielen und die
Steuern sparen wollen. Ich
habe mehrere Kunden, bei
denen innerhalb von 10 -12
Wochen die  Entscheidungs-
grundlage mit der  individuell
besten Strategie um Steuern
zu sparen erstellt wurde - dies
nicht selten im im fünf- bis
sechsstelligen Bereich. 

Im Report sehen Sie, dass sich
dahinter klare Gesetzmäßig-
keiten verbergen, die Sie 1 : 1
auf Ihre Situation übertragen
können. 
Deshalb zeigen wir Ihnen, wie
auch Sie Steuern sparen und
Ausgaben senken können. Sie
werden erfahren, welche
Fehler es zu vermeiden gilt
und wie Sie künftig Steuern
sparen.
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Genaue Aufschlüsselung 
 Ihrer Ausgabenstruktur, um 

 Einsparpotenziale zu
identifizieren. 

Eine genaue Feststellung
Ihrer Steuerlast ist

entscheidend, um gezielt
Möglichkeiten zur

Optimierung aufzudecken.

Um die passenden
Steuervorteile zu finden, ist es

wichtig, dass Sie  Ihre
Wünsche und Ziele kennen
und festgehalten haben.

STEUERN SPAREN - AUSGABEN SENKEN
- MÖGLICHKEITEN, DIE ZU IHNEN PASSEN

GEWINNEN

GEWINNEN

Die Ziele der Vorgehensweise

aus ersparten Steuern Vermögen aufbauen.

Mehr Liquidität im Unternehmen für Investitionen, Rückführung von
Praxisverbindlichkeiten. Dadurch wächst die Unabhängigkeit von
Banken.             

Sie haben mehr  Liquidität, um schneller Vermögen aufzubauen, und
können schneller private Verbindlichkeiten zurückzuführen.

Das sichert Ihre Altersvorsorge. Sie können entspannt in die Zukunft
blicken.

Bei der Veräußerung Ihrer Praxis aus Altersgründen wird Ihre Steuerlast
deutlich niedriger sein, als Sie bisher angenommen hatten.

 Die oben aufgeführten 3 Schritte bilden die Basis, um die nachstehenden Ziele 
zu erreichen:

Als Experte im Financial Planing habe ich eines gelernt:
Die genaue Analyse von Ausgaben und Steuern holt Sie aus dem
Hamsterrad heraus, spart Ihnen wertvolle Zeit und bringt Ihnen einen
enormen Liquiditätszuwachs. 
Dann müssen Sie sich nicht ständig Gedanken machen, wo Sie die
Einnahmen steigern können, wie Sie die wachsenden Ausgaben und
Steuern bedienen  können.
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F E H L E R # 1

3 HÄUFIGE FEHLER 
BEI AUSGABEN UND STEUERN
. . .WIE SIE DIESE VERMEIDEN UND ES BESSER MACHEN 

In den vergangenen Jahren sind die Ausgaben
und Kosten sowohl im privaten als auch im
geschäftlichen Bereich kontinuierlich ange-
stiegen. Bedauerlicherweise haben die Vergü-
tungen für Arztpraxen nicht im gleichen
Umfang zugenommen. Dieser Missstand ist bei
den Apotheken noch dramatischer, da die
Abgabevergütung seit bereits 10 Jahren nicht
mehr angepasst wurde. 
Es ist daher äußerst wichtig, Ihre Ausgaben und
insbesondere Ihre Steuerlast kritisch zu prüfen
und gezielt dort anzusetzen, wo Sie
Entscheidungen treffen können.

ABER. Etliche  Apotheken- und Praxisinhaber mit
denen ich mich unterhalte, begehen immer die
gleichen Fehler.  Dies ist der Grund, dass die
Liquidität weiter abnimmt. 

Ich zeige Ihnen jetzt, wie Sie diese Fehler
vermeiden und so die Ausgaben und Steuern
senken, damit Ihre Liquidität auch nachhaltig
steigt.

Investitionsabzugsbetrag (IAB) -
 das Mittel, um Steuern zu sparen

Es zeichnet sich im laufenden Jahr ab, dass
hohe Steuernachzahlungen kommen werden.
Es fehlt die Liquidität. Der Steuerberater
schlägt vor einen Investitionsabzugsbetrag
geltend zu machen. Die Voraussetzungen die
dafür erforderlich sind hat der Steuerberater
geprüft. 

Beispiel: 
Sie müssen TE 50 an Steuern nachzahlen und
wollen dies über einen IAB reduzieren. Das
bedeutet, dass Sie einen IAB über TE 100
bilden müssen. Dem gegenüber steht dann in
der Zukunft eine Investition über TE 250. Da Sie
keine Liquidität haben, müssten Sie diese
Investition mit Darlehen finanzieren.  Stellt sich
noch die Frage, ob Sie den Gegenstand der
Investition wirklich benötigen.  Alternativ lösen
Sie den IAB 3 Jahre später auf und zahlen
dann die Steuer.

LÖSUNG: 
Sie wollen Steuern sparen und nicht
Steuern verschieben oder ein Darlehen
aufnehmen für etwas, was Sie ggf. nicht
benötigen.

Nehmen Sie ein kurzfristiges Darlehen
auf und bezahlen Sie die Steuern. 
 Laufzeit Darlehen max. 2 Jahre.

Sie besprechen mit Ihrem Steuer-
berater, wie in den zwei Folgejahren
die Steuern tatsächlich gesenkt
werden können.

Mit der Steuerersparnis führen Sie das
Darlehen so schnell wie möglich zurück.
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F E H L E R # 2

Ich empfehle Ihnen, einen Blick auf die
Jahresauszüge Ihrer Tilgungsansamm-
lungsprodukte der letzten 10 Jahre zu
werfen.

Dann ziehen Sie die eingezahlten
Beiträge von diesen Werten ab.

Basierend auf den vorliegenden
Ergebnissen haben Sie nun eine
Entscheidungsgrundlage, die darauf
hindeutet, dass es möglicherweise
dringend erforderlich ist, Ihr
Finanzierungsmodell zu überdenken
und anzupassen.

Glaube:  
Finanzierungen mit
Tilgungsaussetzung bieten die
geringste finanzielle Belastung

Sie haben vor Kurzem oder schon länger eine
Praxis oder Apotheke erworben oder sind an
einer bestehenden Praxis beteiligt. In den
meisten Fällen werden dafür langfristige
Finanzierungen genutzt. Früher wurden häufig
Darlehen ohne direkte Tilgung abgeschlossen,
wobei die Tilgung separat in einer Lebens-
versicherung oder einem Investmentsparplan
angesammelt wird. Dies sollte dazu führen,
dass am Ende ein größerer Wertzuwachs
durch die erwartete Wertentwicklung der
Ansparung entsteht. Aus diesem Grund wur-
den Laufzeiten von 15 Jahren oder länger
gewählt. Es wurde auch mit einem höheren
Steuervorteil geworben, da die Zinsen
während der gesamten Laufzeit auf dem
gleichen Niveau bleiben und als
Betriebsausgaben abgesetzt werden können.

In den vergangenen 20 Jahren hat sich leider
bei den meisten Finanzierungen das
ursprüngliche Kalkulationsmodell nicht
bewahrheitet. Das bedeutet, dass die
laufenden Verträge am Ende erheblich teurer
sind als anfänglich geplant. Es kommt häufig
zu Tilgungslücken von 30 - 40 %. Dadurch be-
finden sich Ärzte und Apotheker oft in der
Situation, dass sie immer noch hohe
Darlehensbeträge abzahlen müssen, obwohl
diese längst beglichen sein sollten.

LÖSUNG: 
Ihr primäres Ziel ist es, sich so schnell wie
möglich von Ihren Schulden zu befreien.

Dort vergleichen Sie die Rückkaufs-
werte und Ablaufprognosen bei
Lebensversicherungen. Bei Fonds
schauen Sie sich die Depotwerte der
einzelnen Jahre an.

Es ist nun ratsam, ein offenes Gespräch
mit der finanzierenden Bank über
diese finanzielle Herausforderung zu
führen.

Hier können Sie richtig Ihre Ausgaben senken und die Liquidität erhöhen. 
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F E H L E R # 3

Betrachten Sie Ihre gesamte Situation -
welche Ziele haben Sie mit Ihrem
Vermögen?

Sprechen Sie mit Ihrem Steuerberater
über die Gründung einer  gemeinnüt-
zigen Stiftung. 

Damit bietet sich Ihnen die Möglich-
keit, die Steuern je nach Höhe des
Verkaufserlöses auf null zu senken. 

Gleichzeitig können Sie auch den
Grundstein legen, Ihr Lebenswerk und
das daraus geschaffene Vermögen für
alle Zeiten vor unberechtigtem Zugriff
und falscher Verwendung zu schützen.

Praxis-/Apothekenverkauf bei
Geschäftsaufgabe Steuerlast

Der Zeitpunkt ist gekommen, an dem Sie Ihren
Ruhestand genießen möchten.  
Der Verkaufserlös des Praxisverkaufs muss
leider versteuert werden. Der Steuerberater
informiert Sie, dass es bei vollständiger
Betriebsaufgabe zu einer Vergünstigung der
Steuer kommt.  

LÖSUNG: 
Sie müssen aus dem Verkaufserlös nicht so
hohe Steuern zahlen. 

Beispiel:  
Der Verkaufserlös beläuft sich auf T€ 750. Bei
Ansatz der Fünftel-Regelung fallen Steuern von
ca. TE 200 - 265 an (je nachdem, ob Grund-
oder Splittingtabelle) - bei der zweiten Vari-
ante liegt die Steuer bei ca. 150 TE  
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FAZIT ZU DEN 
3 HÄUFIGSTEN FEHLERN
Die Checkliste, wie Sie Ausgaben und Steuern senken können, und somit
Ihre Liquidität erhöhen

Professionelle Vorgehensweise beim Steuern sparen

Statt Ihre Steuerlast lediglich um einige Jahre zu verschieben und letztendlich
dennoch zahlen zu müssen, können Sie von intelligenten Lösungen
profitieren, um Steuern zu sparen und dadurch Ihre Liquidität erheblich zu
steigern.

Finanzierungen meisterhaft gestalten

Meistern Sie die Kunst der Finanzoptimierung: Steigern Sie Ihre Liquidität
durch gezielte Ausgabensenkungen! Folgen Sie den von mir aufgezeigten
Schritten zum Erfolg.

Maximieren Sie Ihren Gewinn: 
Steueroptimierte Praxis- und Apothekenverkäufe!

Maximieren Sie Ihr Vermögen: Nutzen Sie steueroptimierte Verkaufslösungen
für Ihre Praxis oder Apotheke! Vermeiden Sie hohe Summen, die am Ende an
den Staat gehen könnten, und steigern Sie stattdessen Ihre Liquidität und Ihr
Vermögen.

Verstehen Sie jetzt,  warum Ihre
Ausgaben und Ihre Steuerlast so
hoch sind?  

Sie hätten bereits seit längerer Zeit
von niedrigeren Ausgaben und
Steuern profitieren können, wenn
Ihnen jemand Strategien und einen
Fahrplan zur Verfügung gestellt
hätte.

Finanzierungen optimieren
Ausgaben senken
Steuern senken
Vermögen schützen

Wie können Sie jedoch die
vorgeschlagenen Lösungen schnell
und effektiv für sich und Ihre Praxis
oder Apotheke umsetzen?

Im nächsten Teil finden Sie es heraus
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RESULTATE 







Kosten gesenkt
Die Kosten von Frau F. konnten

innerhalb von 4 Monaten im
hohen fünfstelligen Bereich

gesenkt werden. 







Richtige Strategie 
Dank der Entscheidung die

Verhandlungen in die Hände
von Fachleuten zu legen,
konnte die wirtschaftliche

Situation deutlich verbessert
werden.






Fundament
 Ein Weg, um bedarfsgerechte
Entscheidungen bei Ausgaben

und Steuern zu treffen. 

Vor der Zusammenarbeit hatte die Kundin den Eindruck, dass 
 der Preis, den sie für ihre Apotheke bezahlt hatte, zu hoch war.
Sie litt unter der Belastung der Finanzierungskosten und wusste
nicht recht, was Sie tun sollte.  Gespräche mit der Bank verliefen
nicht wie gewünscht. Die Aussage der Bank: Sie müssen halt
mehr Umsatz machen. 
Frau F. hatte die Hoffnung fast aufgegeben, nachdem Sie 2
Jahre erfolglos  versucht hatte, aus diesem Zustand herauszu-
kommen. 
Die Kundin war zu Beginn der Zusammenarbeit berechtigt sehr
skeptisch, da die Erfahrungen mit Bankberatern seit Erwerb der
Apotheke nahezu ausnahmslos negativ verlaufen waren. Ferner 
 hatte sich die Bank sehr abweisend verhalten hat. 

Hintergrund der hohen Belastungen war, dass die Finanzierung
für den Kauf der Apotheke aus Darlehen mit direkter Tilgung und
zusätzlich mit Lebensversicherungen als Tilgungsansammlung
erfolgen sollte. Die gesamte Laufzeit war auf über 20 Jahre
angelegt. d. h., die Kundin hatte teilweise eine doppelt                           
so hohe Belastung wie notwendig. 
Nach wenigen Monaten hatte die Kundin eine
Ausgabensenkung, die jährlich im fünfstelligen Bereich liegt. 
Durch geschickte Verhandlung mit der Bank wurden von dieser
als Zwischenfinanzierung liquide Mittel zur Verfügung gestellt, bis
die Finanzierung umgestellt war und sich die Liquiditätsver-
besserung bemerkbar gemacht hat.

ZIELSETZUNG BEIM START DER ZUSAMMENARBEIT

Kurzfristig: 
Innerhalb von 1 - 2 Monaten Liquidität zu beschaffen 

Langfristig:  
Optimierung der  Ausgaben und der Steuerlast und somit
Steigerung der Liquidität. 

KONKRETE SCHRITTE ZUR UMSETZUNG

Frau F. war bereit, alte Pfade zu verlassen und die notwendigen
Verhandlungen mit der Hausbank und dem Steuerberater 
 komplett in meine Hände zu legen. 
Dadurch konnte innerhalb kürzester Zeit die Belastung aus der
Finanzierung deutlich reduziert werden. 

Apothekerin S.F. betreibt seit über 20 Jahren eine Apotheke in einer
mittelgroßen Kreisstadt in Baden-Württemberg. 

FALLSTUDIE 1  
Apothekerin S.F. 

Ausgangssituation 

FAZIT DER ZUSAMMENARBEIT

Durch die Ausgabenreduzierung für die Finanzierung
befinden sich der Kaufpreis, die Finanzierungskosten und
der Ertrag der Apotheke nun in einem gesunden
Verhältnis.
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RESULTATE 





Erbschaftssteuer 
durch den Verkauf der

Immobilie an den Sohn fällt
keine Schenkungssteuer an










Richtige Strategie 
Dank der Entscheidung können

die stillen Reserven der
Immobilie zu Geld gemacht

werden. 









Mehrwert
 Die Eltern haben nun

zusätzliches liquides Vermögen
aus dem Verkauf der Immobilie

an den Sohn.
Verbesserung der
Altersversorgung

Vor unserer Zusammenarbeit hatten die Kunden nie eine
qualifizierte Beratung zu den essenziellen Themen des Ver-
mögensaufbaus, der Steueroptimierung, der Ausgaben-
senkung sowie der wichtigen Frage der Vermögensnachfolge
erfahren. 

Das Vermögen des Ehepaars, bestand größtenteils aus der 
 selbstgenutzten Immobilie, die eine erhebliche Wertsteigerung
verzeichnet hat. Diese Wertsteigerung stellt eine stille Reserve
dar, von der die Kunden nicht profitieren konnten. 
Darüber hinaus übersteigt der Wert der Immobilie die
Steuerfreibeträge bei Schenkung oder Vererbung. Das
bedeutet, dass im Erbfall auch die stillen Reserven versteuert
werden. Diese Erbschaftsteuer hätte das gesamte Geld-
vermögen verschlungen.

ZIELSETZUNG BEIM START DER ZUSAMMENARBEIT
Kurzfristig: 
Klärung der Ziele mit dem vorhandenen Vermögen bzgl. der
Nachfolgeregelung. 

Langfristig:  
Maximierung der Vermögensnachfolge: effektiver Schutz vor
erheblichen Erbschaft- oder Schenkungssteuerbelastungen zur
Bewahrung des Familienvermögens.

KONKRETE SCHRITTE ZUR UMSETZUNG
Immobilienbewertung und optimierte Vermögensnachfolge:
Durch eine professionelle Bewertung der Immobilie wurde der
marktübliche Wert ermittelt. Anschließend wurde die Immobilie
zu diesem Wert an den Sohn verkauft. Der Kaufpreis von T€750,
wurde über eine Bank finanziert und floss an die Eltern. Diese
wiederum schenkten dem Sohn 50 % des Kaufpreises zurück,
also T€350.
Der Sohn legte diese T€ 350 inflationsgeschützt und ertrags-
orientiert an. Die  Anlage dient als Ersatz für die Tilgung. Die
Eltern legten die zweite Hälfte des Kaufpreises, T€ 350 ebenfalls
an.
Als Teil der Vereinbarung erhalten die Eltern ein lebenslanges
Wohnrecht in der Immobilie. Sie zahlen dem Sohn eine
ortsübliche Miete. Mit dieser Miete bedient der Sohn die Zinsen
der Finanzierung. Durch diese ausgeklügelte Regelung wurde
eine optimierte Vermögensnachfolge ermöglicht, gleichzeitig
die finanzielle Sicherheit aller Beteiligten gewährleistet und
zusätzlich Vermögen im hohen sechsstelligen Bereich
aufgebaut.

FALLSTUDIE 2
Unternehmerehepaar K.H.
betreibt seit über 20 Jahren ein erfolgreiches Unternehmen in Südbaden

Ausgangssituation 

FAZIT DER ZUSAMMENARBEIT

Durch diese Vorgehensweise, werden stille Reserven
gehoben, weiteres Vermögen wird gebildet. und die
Nachfolgereglung erbschaftsteuerfrei geregelt.
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RESULTATE 







Einkommensteuer
Senkung der Steuer

 durch strategische Entscheidung.







Richtige Strategie 
Dank der Entscheidung 

kann mit ersparten 
Steuern weiteres 

Vermögen zu Gunsten 
des Stiftungszwecks 
aufgebaut werden. 








Weitsicht
 Durch die Stiftung können 

Teile des Vermögens / Lebenswerks
einem gemeinnützigen Zweck

zugeführt werden

Der Kunde verkauft seine Praxis an eine Investorengruppe. Der
Verkaufspreis liegt bei 1,3 Mio. €. Die anfallenden Steuern
liegen trotz Steuervergünstigung bei ca. bei  295.000 €

ZIELSETZUNG BEIM START DER ZUSAMMENARBEIT
Kurzfristig: 
Klärung der persönlichen Ziele mit dem vorhandenen
Vermögen.

Mittelfristig:  
Reduzierung der Steuerlast aus dem Verkaufserlös.

Langfristig:
Aufbau von inflationsgeschütztem Vermögen. 

KONKRETE SCHRITTE ZUR UMSETZUNG
Da der Kunde keine Erben mit seinem Vermögen bedenken
möchte, wir die Gründung einer gemeinnützigen Stiftung
vorgeschlagen. 

In diese Stiftung können ein Betrag X im Laufe von 10 Jahren
gestiftet werden, welcher sich steuermindernd auswirkt. Es
wurde der genaue Betrag ermittelt, der gestiftet werden muss,
um die Steuerlast aus dem Verkauf maximal zu senken. 

Weitere strategische Entscheidungen wurden getroffen, die
den Kunden in die Lage versetzen mit diesem gestifteten Geld
rechtsmäßig zu arbeiten.  Somit kann weiteres Vermögen
aufgebaut werden, bei gleichzeitiger deutlich verminderter
Steuerlast

FALLSTUDIE 3
Zahnarzt in eigener Praxis 

Ausgangssituation 

FAZIT DER ZUSAMMENARBEIT

Durch Klärung der persönlichen Ziele und die
strategische Entscheidung, konnten Steuern im 
 sechsstelligen Bereich vermieden werden. 

M.K. ist seit über 30 Jahren als niedergelassener Zahnarzt tätig.
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ZUSAMMENFASSUNG
UND ABSCHLIESSENDES FAZIT 

Sich genau mit seinen Finanzen zu befassen und mit Experten
zu arbeiten bietet Ihnen enorme Chancen, Ihre Ausgaben zu
senken und Ihre Steuerlast zu optimieren.
Sie werden endlich mehr Liquidität am Ende des Jahres übrig 
 haben. Schöpfen Sie alle Möglichkeiten aus, die der Staat
bietet. Kommen Sie aus dem Hamsterrad heraus, immer mehr
Umsatz machen zu müssen, um am Ende des Jahres den
gleichen Ertrag zu haben. 

EINE SACHE MÜSSEN SIE WISSEN:

Ich habe schon sehr vielen Ärzten und Apothekern dabei
geholfen, eine professionelle und transparente Analyse der
Finanzen zu erstellen. Die Herausforderungen waren immer die
gleichen. Wo und wie kann ich meine Ausgaben und meine
Steuerlast senken? 
Sie haben die Fallstudien gelesen. Sie haben die Basis
geschaffen, Ausgaben und Steuern zu senken.

Fakt ist:  Auch Sie können zukünftig Steuern sparen und mit
geringeren Ausgaben rechnen.

Wenn Sie die Fallstudien aufmerksam durchgegangen sind,
haben Sie jetzt zumindest eine Ahnung, warum das bei Ihnen
aktuell noch nicht der Fall ist.   

SIE WOLLEN ÄHNLICHE ODER NOCH BESSERE RESULTATE
ERZIELEN?

Alle Ärzte und Apotheker die mit mir zusammenarbeiten,
profitieren von meinem Wissen und meiner Betreuung. 
Sie müssen wissen: 
Auf gleiche Weise kann und will ich Sie unterstützen - vom
ersten Gespräch bis zur finalen Umsetzung der erforderlichen
Maßnahmen.

IHRE VORTEILE

Bringt Ihnen wesentlich mehr
Liquidität

Sie zahlen nur Steuern die 
unumgänglich sind

WAS SIE JETZT TUN
MÜSSEN

Scannen Sie den QR-Code oder buchen
Sie sich einen Termin. Gerne können Sie uns
auch telefonisch kontaktieren.

Tel.  +49 7231 45 95 25 3
www.asfinanz.de
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DAS ERWARTET SIE BEI EINER 

ZUSAMMENARBEIT
Es ist entscheidend, auf Berater zu setzen,
die echte Experten auf ihrem Gebiet sind 
 um Geldverschwendung zu vermeiden.
Traditionelle Institutionen und abhängige
Berater haben leider oft ihre eigenen
Interessen und die ihrer Auftraggeber im
Blick. Es ist an der Zeit, sich von dieser
Abhängigkeit zu lösen.
Nutzen Sie die Gelegenheit und lassen Sie
sich von unabhängigen und professionellen
Beratern helfen, um Ihre Ausgaben und
Steuern schnell zu senken. 

Warum ist jetzt der richtige Zeitpunkt dafür?

In den letzten 20 Jahren sind die Ausgaben
stetig gestiegen. Die Steuern sind schon
lange auf einem überdurchschnittlich hohen
Niveau im Vergleich zu anderen
europäischen Ländern. Es ist daher an der
Zeit, Ihre Liquidität nicht allein durch
zusätzliche Arbeitszeit und Umsatzsteigerung
zu verbessern, sondern auch damit zu
beginnen, Ihre Ausgaben und Steuern zu
senken.

Die Resultate sind phänomenal. Sie haben
die Fallstudien gelesen. Dies sind nur drei
Varianten von vielen, die ich begleitet
habe. Immer mit dem Ergebnis, dass die
Ausgaben und Steuern im fünfstelligen
Bereich pro Jahr gesenkt wurden.

Aktuell werden Sie diese Strategien im Markt
von unabhängigen Beratern kaum finden,
sondern immer nur einzelne Bausteine
davon.
Mein Standard hingegen besteht darin, eine
umfassende Komplettlösung anzubieten,
wenn es um das Senken von Steuern und
Ausgaben geht.
Nun möchte ich Ihnen dabei helfen, schnell
von den Vorteilen einer solchen Strategie zu
profitieren und Ihre Ausgaben sowie Steuern
effektiv zu senken. Gemeinsam können wir
Ihre individuelle Situation analysieren und
maßgeschneiderte Lösungen entwickeln,
die speziell auf Ihre Bedürfnisse
zugeschnitten sind. Mit meiner Expertise und
Erfahrung unterstütze ich Sie dabei.

Schritt 1

Eine kostenlose
Erstberatung 

Wir ermitteln Ihren Bedarf. Wir
schauen, was Sie jetzt gerade
brauchen, und entwickeln an-
schließend eine individuelle Lö-
sung, die genau auf Ihre Situation  
zugeschnitten ist. Diese Beratung
ist kostenlos und unverbindlich. In
jedem Fall werden Sie wertvolle
Impulse mitnehmen.

Schritt 2

Wir  finden heraus, ob
eine Zusammenarbeit
sinnvoll ist

Schritt 3

WIR ANALYSIEREN IHRE
SITUATION UND LEGEN IHRE
ZIELE FEST

Im Gespräch zeigen wir Ihnen auf,
welche Resultate Sie von der Zu-
sammenarbeit erwarten können.
Nur, wenn wir absolut davon
überzeugt sind, dass wir Ihnen
helfen und in kurzer Zeit geniale
Ergebnisse liefern können, bieten
wir Ihnen eine Zusammenarbeit
an.

Entscheiden Sie sich für die
Zusammenarbeit, wird umgehend
mit der Betreuung begonnen. In
einem exklusiven Onboarding-
Termin analysieren wir Ihre
Situation und definieren gemein-
sam die Vorgehensweise.  

Es gibt allerdings einen Haken. Für eine Zusammenarbeit
müssen Sie einige Voraussetzungen erfüllen ...
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SIE SIND PARTNER ODER INHABER EINER ARZTPRAXIS ODER
APOTHEKE. 

SIE STELLEN IHR EGO ZURÜCK, VERTRAUEN UND FOLGEN DEM
ERWIESENEN RAT DER EXPERTEN.

SIE VERTRAUEN ERWIESENEN STRATEGIEN UND
VORGEHENSWEISEN, DIE SIE FÜR SICH PERSÖNLICH EINSETZEN.

MAXIMALE BEREITSCHAFT, DAS AKTUELLE POTENZIAL
AUSZUSCHÖPFEN UND KONSEQUENT UMZUSETZEN.

SIE SIND POSITIV EINGESTELLT UND OFFEN FÜR NEUE WEGE. 
SIE WOLLEN STEUERN UND AUSGABEN SENKEN.

ERFÜLLEN SIE DIESE
VORAUSSETZUNGEN?

3

1

2

4

5

Dann bin ich gerne dazu bereit, eine unverbindliche Poten-
izialanalyse für Sie durchzuführen. Buchen Sie sich einen
Termin. Die Beratung ist komplett kostenlos und unverbindlich.

Diese Punkte treffen auf Sie zu?

Hier können Sie sich Ihren Termin für eine Potenzialanalyse sichern:

Seite 14| Axel Schrödter - Finanzberatung  & Planung



Die vorliegende abstrakte, allgemeine Darstellung kann keinesfalls eine individuelle rechtliche und
steuerliche Beratung ersetzen. Es ist dringend erforderlich, dass Sie sich mit Ihrem persönlichen
rechtlichen und steuerlichen Berater in Verbindung setzen. Die hier präsentierten Dokumente spiegeln
lediglich unsere persönlichen Erfahrungen und Interpretationen der geltenden Rechtsprechung,
Literatur, Gesetze und rechtlichen Kommentare wider.
Die Informationen basieren auf unserem Wissensstand zum Zeitpunkt der Erstellung, doch es besteht die
Möglichkeit, dass sich die steuerlichen und rechtlichen Auffassungen der Finanzverwaltungen oder
Gerichte zu einem späteren Zeitpunkt ändern, möglicherweise sogar rückwirkend. Die Finanz-
verwaltung und zuständigen Gerichte könnten eine abweichende Sichtweise des Falls vertreten.
Es besteht keine Verpflichtung unsererseits, über etwaige spätere rechtliche oder tatsächliche
Veränderungen oder neue Erkenntnisse zu informieren. Die Bereitstellung dieses Reportes führt weder
zu einer vertraglichen Bindung noch begründet sie eine Haftung uns dem Empfänger oder Dritten
gegenüber.
Wir übernehmen ausdrücklich keine Haftung für die Verwendung der hier dargebotenen Fallbeispielen
oder Ähnliches in irgendeiner Form.

Rechtliche Hinweise
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Axel Schrödter 
Finanzberatung & Planung

Erfahren Sie, wie Sie
Steuern und Ausgaben senken 

und so Ihre Liquidität 
deutlich steigern.




Was wäre für Sie möglich, wenn es Ihnen

gelingt, Ihre Liquidität innerhalb der
nächsten Monate um einen Betrag im
fünf- bis sechsstelligen Bereich zu
steigern? Stellen Sie sich vor, wie sich Ihre
finanzielle Situation positiv verändern
würde.
In diesem Report erfahren Sie die
konkreten Schritte, die Sie unternehmen
müssen, um genau zu wissen, wo und
wie Sie diese Steigerung erreichen
können. Mit gezielten Strategien und
Expertenwissen wird Ihre finanzielle
Situation optimal ausgerichtet sein.
Nutzen Sie diese Gelegenheit, um Ihr
finanzielles Potenzial zu maximieren und
Ihre Ziele schneller zu erreichen. Erfahren
Sie, wie Sie Einsparungen erzielen, Ihre
Ausgaben optimieren und Ihre Liquidität
signifikant steigern können.

BUCHEN SIE IHRE KOSTENLOSE
POTENZIALANALYSE:

Tel. +49 07231 45 95 35 2
www.asfinanz.de

www.linkedin.com/in/axel schrödter

Alter Göbricher Weg 49a, +49 7231 45 95 25 3 info@asfinanz.de

+49 173 277 566 8 www.asfinanz.de75177 Pforzheim
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